УНИКАЛЬНАЯ ПРАКТИЧЕСКАЯ ПРОГРАММА ПО ПОСТРОЕНИЮ ЭКСПОРТА В СТРАНЫ ЕС: 

«Пошаговая стратегия выхода компании на Европейский рынок: практическая информация для запуска и ведения бизнеса в ЕС»
Время проведения: с 10.00 до 15.30 
Место проведения: конференц-зал Харьковской ТПП

     (пр. Московский, 122 Б)

І сессия программы,  25 марта 2016 г.

"Развитие экспорта в ЕС, как стратегического направления развития бизнеса"

Вопросы для рассмотрения: 
· В какой ситуации находится украинской бизнес, что необходимо делать и какие предпосылки успеха? Могут ли МСП успешно экспортировать?

· Экспортное планирование. Оценка экспортной готовности товара и компании. Разработка экспортной стратегии и экспортного плана, пример структуры экспортного плана.

· Исследование рынка.  Определение целевых рынков, шаги в проведении исследования рынка (первичное и вторичное исследование, использование статистической информации, анализ конкурентной позиции). Сегментация рынка
· Рыночные "маршруты".  Подходы к экспорту (прямой и непрямой экспорт), виды торговых посредников, преимущества и недостатки  разных методов экспорта. 

· Торговля через розничные сети в Европе: как войти в контакт и общаться с представителями ритейлеров. Экспорт под собственной маркой розничных сетей.

· Опыт успешного экспорта от украинских компаний - ключевые шаги и рекомендации
· Вопрос заключения контрактов: шаблоны типичных контрактов в международной торговле, отдельные положения контракта с иностранным посредником.

· Поиск возможностей и бизнес-контактов в Интернете и за его пределами
· Предпосылки для успешного поиска и проверки потенциальных партнеров из ЕС 
· Как оцениваются украинские компании европейскими бизнесменами?

· Как оценить потенциального представителя, агента, дистрибьютора?

· Как снизить "украинские" риски для экспорта?

· Международный опыт преодоления барьеров к экспорту
ІІ сессия программы, 01 апреля 
«Институционная поддержка экспортеров, стандарты и требования, электронные ресурсы для экспорта на европейские и международные рынки»
Вопросы для рассмотрения: 
· Использование поддержки диппредставительств Украины и других стран для экспорта

· Возможности получения помощи и финансирования от европейских и международных организаций
· Электронные ресурсы для экспортеров: 
- Институции ЕС и их электронные ресурсы

- Агентства ЕС и базы данных

- Требования к продукции в Европейском Союзе

- Ознакомление с необходимыми законодательными актами ЕС

· Техническое регулирование промышленной продукции

- Принципы

- Маркировка СИЕ

- Руководящие документы и требования

- Гид по маркировке

- База нотифицируемых органов ЕС

- Где искать европейские директивы и связанные с ними стандарты

- Цена маркировки СИЕ и ценовые факторы

- RAPEX - система быстрого оповещения об опасных промышленных товарах
· Информация относительно экспорта пищевой продукции в ЕС

- Процедура открытия рынка для отдельных видов продукции животного происхождения

- Источники информации о требованиях к пищевой, животноводческой и растительной продукции, условия импорта пищевой продукции в Европейском Союзе
· Европейское агентство из пищевой безопасности

- Регулирование пищевых утверждений (реестр), реестр ГМО, каталог новейших продуктов питания

- Система быстрого оповещения об опасных пищевых продуктах

- Добровольные стандарты в пищевой отрасли (GFSI, FSI, SQF, FSSC22000, BRC, GlobalGAP)
· Открытая база добровольных международных стандартов

· Открыта статистическая международная база данных

Евростат

· Алгоритмы и стратегии использования и защиты прав интеллектуальной собственности

· Базы данных интеллектуальной собственности стран ЕС и всего ЕС

· Нахождение информации об основании бизнеса в странах ЕС

· Проверка надежности и репутации партнера

· Национальные бизнес-реестры стран-членов ЕС

· Информация о платежеспособности партнера

· Таможенные и налоговые базы данных ЕС

· Поиск контрагентов в ЕС

· Справочная служба ЕС

· База данных государственных закупок ЕС и ее применение 

Дополнительную информацию можно получить в отделе ВЭС Харьковской ТПП, тел.: (057) 751-99-46 

