Программа Консультативной встречи 

«Добро пожаловать на канадский рынок или
как украинскому экспортеру найти партнера в Канаде»  

21 марта 2019 г.

	1430 – 1500
	Регистрация участников и приветственный кофе

	1500 – 1545
	Модели ведения бизнеса в Канаде. Какие традиционные бизнес-модели сложились на канадском рынке? Маркетинговая стратегия: B2B, B2C или B2G?
Спикеры: 
Алла Сайпанова, заведующий сектором аналитики и оценки имущества Харьковской ТПП

Дарья Антоненко, эксперт, сертифицированный аналитик по экспорту в Канаду сектора аналитики и оценки имущества Харьковской ТПП

	1545 – 1615
	Процедура публичных закупок в Канаде. Как украинскому предприятию принять участие в канадском тендере?
Спикер: Дарья Антоненко, эксперт, сертифицированный аналитик по экспорту в Канаду сектора аналитики и оценки имущества Харьковской ТПП

	1615 – 1645
	Как сделать украинскую продукцию известной в Канаде: участие в канадских торговых выставках. Почему важно участвовать в выставках?
Спикер: Алла Сайпанова, заведующий сектором аналитики и оценки имущества Харьковской ТПП

	1645 – 1700
	Ответы на вопросы


